
  

Zebra  Software  
  

Zebra,  éditeur  de  logiciels,  fournit  des  solutions  utilisées  par  les  entreprises,  des  administrations  de  
toute  sorte,  ainsi  que  des  institutions  financières.  La  base  clients  comprend  près  de  deux  cent  actifs,  
sans  véritable  concentration  ou  dépendance.  

Ensemble,  les  logiciels  d’Zebra  constituent  un  ERP  compréhensif,  capable  de  fournir  toutes  les  
fonctionnalités  dont  une  organisation  a  besoin.    A  l’intérieur  de  cette  large  gamme,  trois  lignes  de  
produits  sous  la  marque  Zebra  présentent  des  avantages  concurrentiels  significatifs  :-‐    

-‐   Zeb  +  pour  la  gestion  des  biens  immobilisés  (Certification  SAP),  les  inventaires  en  lecture  
RFID  ou  Code  Barre,  la  GMOA  (gestion  du  parc  et  des  interventions).  Gamme  utilisable  en  
mobilité  (tablette,  smartphone)  et  disponible  en  mode  SAAS.  

-‐   Zeb  ϕ  pour  la  gestion  des  prêts  sophistiqués  de  grandes  institutions  financières  

-‐   Zeb  Sup  pour  la  gestion  du  «  supply  chain  »,  dont  un  important  distributeur  pharma  

Ces  produits  sont  complémentés  par  un  autre  produit  maison,  assurant  en  plus  la  gestion  
commerciale  et  RH.  

Le  CA  d’Zebra  dépasse  3,0  M€,  dont  40%  est  représenté  par  des  contrats  de  maintenance  longue  
durée.  

Issue  de  la  fusion  de  deux  sociétés,  Zebra  a  harmonisé  et  «  interfacé  »  les  logiciels  pour  permettre  
leur  utilisation  par  le  même  client.  Le  fait  que  la  plupart  des  clients  ont  un  seul  logiciel  de  la  gamme  
constitue  pour  Zebra  un  énorme  atout,  car  les  clients  sont  également  des  prospects  pour  les  autres  
produits  qu’ils  n’utilisent  pas.  

Zebra  est  en  train  de  redoubler  ses  efforts  de  marketing  et  s’attend  de  ce  fait  à  une  croissance  
soutenue  de  son  CA  au  cours  des  prochaines  années.  Les  investissements  majeures  ayant  déjà  été  
réalisés  et  sans  augmentation  significative  des  coûts  à  prévoir,  les  marges  et  les  bénéfices  dégagées  
par  Zebra  devraient  progresser  encore  plus  vite.    Par  exemple,  es  fonctionnalités  de  traçabilité  
fournies  par  Zeb  +  a  attiré  récemment  de  nouveaux  clients  du  monde  du  luxe  et  de  gestion  de  
patrimoine,  soucieux  d’améliorer  la  gestion  de  leurs  biens.  

La  volonté  de  trois  actionnaires  inactifs  de  sortir  du  capital  crée  l’opportunité  pour  un  nouvel  
entrant  de  participer  à  l’aventure  qui  démarre  et  de  profiter  de  la  croissance  annoncée.  Le  Président  
actuel  prévoit  de  participer  au  rachat  de  leurs  titres,  qui  devrait  se  faire  sur  une  base  attractive.  
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